
Deze nieuwsbrief is gevuld met einde-

jaarsberichten. U leest over de nieuwe 

ontwikkelingen naar aanleiding van het 

Belastingplan 2010. Daarnaast zijn er 

uiteraard onderwerpen die altijd aan het 

eind van het jaar aandacht vragen.

Wilt u hierover meer informatie of wilt u 

een ander onderwerp bespreken, neem 

dan contact met ons op. We beoordelen 

dan met elkaar of het verstandig en/of 

noodzakelijk is actie te ondernemen. 

Veel leesplezier en goede zaken 

toegewenst!

Gerard Meereboer, eigenaar van het 

gelijknamige schildersbedrijf uit Schagen. 

Met hem een interview op pagina 4.
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Geachte lezer...

Bij het ondernemen vanuit de eigen bv 
is de daarin werkende aandeelhouder 
fi scaal verplicht om een ‘gebruikelijk 
loon’ in aanmerking te nemen, alsof hij 
een onafhankelijk werknemer is van zijn 
eigen bv. In jaren dat de bv minder goed 
draait, is het normaal gesproken niet 
toegestaan om het gebruikelijk loon te 
verlagen. Hiervoor wordt als argument 
aangevoerd dat gewone werknemers in 
mindere jaren ook geen salarisverlaging 
hoeven te accepteren.

Tijdelijke regeling door economische 
situatie
De huidige economische malaise is voor 
staatssecretaris De Jager echter reden 
genoeg om tijdelijk toch een versoepelde 
regeling in te stellen. Het gebruikelijk 
loon in 2009 en 2010 mag worden 
verlaagd naar evenredigheid van de omzet 
in deze jaren ten opzichte van het eerste 
halfjaar van 2008. 

Voorbeeld
Stel, uw bv draaide in de eerste helft van 
2009 50 procent minder omzet dan in 
de eerste helft van 2008. U mag dan het 
gebruikelijk loon in 2009 met 50 procent 

Gebruikelijk loon dga in 2009 en 2010 
mag worden verlaagd

verlagen ten opzichte van 2008. Over de 
eerste helft van 2010 mag u het gebruike-
lijk loon in eerste instantie gelijk houden 
aan dat in 2009 (u heeft immers nog geen 
omzetcijfers over deze periode).

Het is niet toegestaan om meer geld op 
te nemen uit de bv dan het verlaagde 
gebruikelijk loon. Doet u dit wel, dan 
zal de fi scus niet akkoord gaan met de 
verlaging. Overigens is de uitkomst van 
bovenstaand voorbeeld niet dwingend, 
bijvoorbeeld als andere omstandigheden 
nopen tot de conclusie dat een nóg lager 
gebruikelijk loon van toepassing is. 

Overleg tijdig met ons als dit bij u speelt! •

EINDEJAARSUITGAVE 2009

Het is toegestaan het gebruikelijk loon van de directeur-grootaandeelhouder (dga) in 
2009 en 2010 te verlagen. Vanwege de ernst van de huidige economische teruggang, 
heeft staatssecretaris De Jager tijdelijk een versoepelde regeling ingesteld.



De goedkoperwonenregeling komt te 
vervallen. Dit heeft gevolgen voor de 
fi scaal aftrekbare hypotheekrente. Graag 
lichten wij de regeling toe.

Vanaf 1 januari 2004 is de mogelijkheid 
beperkt om de betaalde hypotheekrente 
voor de eigen woning fi scaal in aftrek 
te brengen. Kern van de beperking: 
wordt een oude eigen woning met winst 
verkocht (gemeten ten opzichte van het 
nog openstaande bedrag van de lening 
voor die oude woning)? Dan dient deze 
winst in de nieuwe woning te worden 
geïnvesteerd. Dit heet de ‘bijleenregeling’.

Alleen indien u voor de aankoop van de 
nieuwe woning meer geld nodig heeft 
dan de verkoopwinst op de oude woning, 
kunt u voor dit meerdere een lening af-
sluiten. Over dit deel is de verschuldigde 
rente fi scaal aftrekbaar. Indien u voor 
de hele aankoopsom een hypothecaire 
lening afsluit, dan wordt het gedeelte 
van het bedrag dat overeenkomt met de 
verkoopwinst op de oude woning door 
de fi scus niet als eigenwoningschuld 
aangemerkt. Dit is een box 3 schuld. 
Op deze regeling geldt tot en met 2009 
één gunstige uitzondering: de goedko-

perwonenregeling. Dit houdt in dat de 
eigenwoningschuld van de oude woning 
het minimumbedrag is van de eigenwo-
ningschuld op de nieuwe woning. 

Goedkoperwonenregeling vervalt
Met ingang van 2010 komt de goedkoper-
wonenregeling echter te vervallen. Dit 
betekent dat de eigenwoningschuld op 
de nieuwe woning heel goed onder die 
op de oude kan komen te liggen, wat 
een aanzienlijk verschil betekent voor de 
fi scaal aftrekbare rente.

Voorbeeld verschil in 2009 en 2010
Een eigen woning waarvoor een eigen-
woningschuld van € 200.000 geldt, 
wordt verkocht voor € 300.000. Door 
deze verkoop wordt een eigenwoning-
reserve (‘overwaarde’) van € 100.000 
gevormd. Vervolgens wordt een nieuwe 
eigen woning gekocht voor € 250.000, 
waarvoor de aankoopsom geheel wordt 
geleend. Van deze gefi nancierde aan-
koopsom kan door de werking van de 
hoofdregel van de bijleenregeling slechts 
€ 250.000 - € 100.000 = € 150.000 als 
eigenwoningschuld worden aangemerkt. 
Op grond van de goedkoperwoning-
regeling bedraagt deze € 200.000. In 

verband met de overige € 50.000 is geen 
renteaftrek in box 1 mogelijk. Als de 
goedkoperwonenregeling in 2010 vervalt, 
wordt de nieuwe eigenwoningschuld in 
dit voorbeeld € 150.000 in plaats van 
€ 200.000, zodat de rente in verband 
met de overige € 100.000 niet voor 
renteaftrek in box 1 in aanmerking komt. 

Afsluitkosten
Daar staat wel wat tegenover. Met ingang 
van 2010 mogen namelijk de afsluitkos-
ten (in verband met de fi nanciering van 
de nieuwe woning) tot de fi scaal erkende 
eigenwoningschuld gaan behoren mits 
meegefi nancierd. Toch zal het vervallen 
van de goedkoperwonenregeling al snel 
per saldo nadelig uitpakken. 

Mocht u momenteel bezig zijn met de 
(mogelijke) aankoop van een nieuwe 
woning, neemt u dan gerust contact 
met ons op. Samen bekijken we hoe een 
mogelijke aankoop voor u fi scaal het 
meest voordelig uitpakt. •

Let op: goedkoper wonen na 2009 in veel gevallen 
fi scaal minder aantrekkelijk!

Als u ondernemer voor de inkomsten-
belasting bent, profi teert u volgend 
jaar van een hogere mkb-vrijstelling. 
De vrijstelling in 2010 bedraagt 12 
procent (tegenover 10,5 procent in 
2009). Daarnaast is het met ingang 
van 2010 niet meer nodig om aan het 
urencriterium te voldoen om voor 
deze vrijstelling in aanmerking te 
komen. Meer ondernemers krijgen 
dus recht op een (hogere) vrijstelling 
dan in voorgaande jaren. Misschien 
geeft dit voor u de doorslag om in 
2010 ondernemer te worden? •

Hogere mkb-winst-
vrijstelling en geen 
urencriterium



Bent u van plan vermogensbestand-
delen te verkopen uit box 1 (bijvoor-
beeld een eigen woning) of box 2 
(bijvoorbeeld aandelen van de eigen 
bv)? Dan is het fi scaal gezien raadzaam 
om dit ná 1 januari 2010 te doen.

Drie redenen om vermogensbestand-
delen na 2010 te verkopen:
1. De vermogensrendementsheffi ng in

box 3 wordt gebaseerd op het gemid-
delde van twee peildata: 1 januari en 
31 december (met ingang van 2011 
blijft overigens alleen 1 januari over 
als peildatum). Verkoopt u bijvoor-
beeld nog dit jaar een eigen woning? 
Dan wordt de ontvangen koopsom 
op 31 december bij uw vermogen 
in box 3 geteld en betaalt u dus een 
ongunstiger belastingtarief (behalve 
als het geld voor 31 december alweer 
in een andere woning is geïnvesteerd). 

2. De verkoop van een eigen woning
kan leiden tot de vorming van een 
(fi scaal nadelige) eigenwoningre-
serve. Als een eigenwoningreserve 
ná 2009 gevormd wordt, dan kent 
deze een kortere vervaltermijn 
(drie jaar) dan als deze nog ín 2009 
gevormd wordt (vijf jaar). Een 
extra reden dus om, als u uw eigen 

woning wilt verkopen, hiermee te 
wachten tot 2010. Uiteraard kunnen 
er niet-fi scale redenen bestaan om 
een eigen woning toch voor 1 januari 
te verkopen, maar weegt u deze dan 
goed af tegen de fi scale nadelen.

3. Bij de verkoop van aanmerkelijk-
belang-aandelen (én het uitkeren van 
dividend hierop!) wordt de hierover 
verschuldigde inkomstenbelasting 
vanaf 1 juli van het jaar van verkoop 
berekend. Dat kan erg ongunstig uit-
werken. In het extreemste geval moet
iemand die op 31 december 2009
zijn aanmerkelijkbelang-aandelen 
verkoopt (en dus op die dag pas recht 
krijgt op de verkoopopbrengst), 
heffi ngsrente over de inkomstenbe-
lasting over de verkoopwinst betalen 
met ingang van 1 juli 2009. Als hij 
met deze verkoop gewacht had tot 
1 januari 2010, zou hij pas heffi ngs-
rente verschuldigd zijn geweest 
vanaf 1 januari 2011! Met ingang 
van 2010 verschuift namelijk het 
moment vanaf wanneer heffi ngsrente 
wordt berekend weer naar 1 januari 
van het volgende jaar. Aangezien de 
heffi ngsrente al enige tijd rond de 
3 procent schommelt, kan dat een 
fi kse besparing opleveren. •

Bespaar geld door uw 
vermogensbestanddelen pas 
in 2010 te verkopen

Innovatie is belangrijk voor de verster-
king van de concurrentiepositie van 
Nederland. De overheid wil dat ons land 
ook in de toekomst aantrekkelijk blijft 
voor innovatieve ondernemers. Daarom 
vormt zij de huidige octrooibox om naar 
een innovatiebox, met een nog lager 
belastingtarief van 5 procent. 

De octrooibox is van oudsher een 
speciale tariefbox binnen de vennoot-
schapsbelasting. Voordelen die in deze 
box vallen, worden nu belast tegen een 
tarief van 10 procent in plaats van het 
toptarief van 25,5 procent. 

Wat wijzigt er?
Het lagere tarief van 5 procent in plaats 
van 10 procent is niet het enige dat 
verandert. Voortaan mogen namelijk alle 
winsten behaald met innovatieve activi-
teiten onder dit 5 procentstarief worden 
geschaard. Er bestaat dus geen drempel 
meer van viermaal de voortbrengings-
kosten (voor octrooi-activa) of van 
€ 400.000 (voor S&O-activa). Door deze 
versoepelingen wordt de innovatiebox 
nog aantrekkelijker voor bijvoorbeeld 
software en bedrijfsgeheimen. 
Het nadeel dat verliezen op innovatieve 
activiteiten alleen tegen het verlaagde 
tarief in aftrek komen, is voor de jaren 
2009 en 2010 al verzacht. Voor deze 
jaren kunnen die verliezen namelijk 
tegen het normale tarief van 25,5 procent 
worden verrekend. Wordt hierna alsnog 
winst gemaakt met deze activiteiten? Dan 
zullen de in aftrek gebrachte verliezen 
uiteraard wel eerst moeten worden 
ingelopen voordat de winsten onder de 
innovatiebox kunnen vallen. •

Octrooibox wordt 
innovatiebox met 
lager belastingtarief



Deze nieuwsvoorziening is met grote zorg samengesteld. Voor eventuele onvolkomenheden kunnen wij geen aansprakelijkheid aanvaarden. Druk- en zetfouten voorbehouden.

Schildersbedrijf Meereboer uit Schagen: 
“Ons werk gaat echt jarenlang mee!”

De nu 57-jarige ondernemer is gespe-
cialiseerd in het onderhoudswerk aan 
diverse bouwwerken, zoals – naast het 
schilderwerk – onder meer behangen, 
glas zetten en klemmende ramen 
en deuren repareren. “Ons bedrijf is 
AF-erkend: een kwaliteitsmerk in ons 
vakgebied. Onze vaste klanten, voor-
namelijk uit Schagen, weten dat het 
door ons geleverde werk echt jarenlang 
meegaat”, zegt Gerard met gepaste 
trots. 

Veelzijdig
“In de oorlogstijd is mijn vader Jaap  
een firmaschap met mijn opa begonnen. 
Het directe gevolg daarvan was dat hij 
niet naar Duitsland werd gezonden”, 
laat Gerard weten. Na de schilders-
opleiding aan de lts in Alkmaar en 
de mts in Utrecht mocht Gerard – de 
derde generatie Meereboer – zich 
‘meesterschilder’ gaan noemen: het 
hoogste niveau in de schildersbranche. 
In 1971 kwam hij als werknemer bij zijn 
vader in dienst en in 1980 werd hij zelf 
baas. Momenteel is er één werknemer 
in dienst en – als het nodig is – in de 
zomer een aantal uitzendkrachten. “Ik 
heb erg veel plezier in mijn werk omdat 
het zo veelzijdig is”, laat de onderne-
mer uit Schagen weten. “Je bekijkt eerst 
wat er aan een pand moet gebeuren, 
vervolgens maak je een offerte en als 

de klant daarmee akkoord gaat, zorg 
je voor alle noodzakelijke aanschaf-
fingen. Nieuw is tegenwoordig dat we 
werken met zogenaamde Verf-2010; een 
verftype waarin veel minder oplosmid-
del is verwerkt.”

“Nog geen problemen”
Schildersbedrijf Meereboer hoeft voor 
opdrachten in de nieuwbouw niet te 
worden gevraagd. “Dat is gewoon een 
heel andere werkwijze dan bij ons en 
dat ligt mij beslist niet!” Hoewel ‘de 
schade’ volgens Gerard Meereboer 
voorlopig erg meevalt, is ook de 
recessie niet helemaal aan zijn deur 
voorbijgegaan. “Je merkt dat bij de 
planning van het werk. Voor volgend 
jaar bijvoorbeeld loopt dat wat terug, 
maar echt in de problemen zijn we 
gelukkig nog niet gekomen.” Of zijn 
veertienjarige zoon Martijn hem op 
termijn zal opvolgen, is volgens Gerard 
en echtgenote Josine (dochter Irene is 
twee jaar ouder dan haar broer) nog 
allerminst zeker. “Handig is hij wel, 
maar of hij ook voor het schildersvak 
kiest, ligt nog helemaal open.”

Toeval
Door louter toeval is Schildersbedrijf 
Meereboer jaren geleden in contact 
gekomen met het accountantskantoor 
van OC Dekker dat toen op de hoek 

van de Buiskoolstraat en de Land-
bouwstraat was gevestigd. “Mijn vader 
kreeg de opdracht om onderhoud 
aan het pand te plegen en daaruit is 
voortgevloeid dat hij daar ook klant is 
geworden. Een bijkomend voordeel was 
dat we niet zo ver hoefden te lopen, 
omdat het kantoor van OC Dekker op 
de hoek van onze straat lag”, vertelt 
Gerard. “Net als met OC Dekker ben ik 
ook erg tevreden met Zuurbier Voulon 
Accountants die zorgen voor de jaar-
rekening en de kwartaalafrekening voor 
de omzetbelasting. Ook voor de nodige 
adviezen kan ik altijd terecht bij onder 
meer Kees Zuurbier, waarbij de basis 
het wederzijds vertrouwen is. Voor een 
ondernemer is dát zonder meer uiterst 
belangrijk om goed zaken te kunnen 
doen!”

Jan Deurloo

De vaste klanten van Schildersbedrijf Meereboer 
komen voornamelijk uit Schagen, zoals hier bij 
het pand van Jan Rozing Mannenmode aan de 
Rensgars.

“Als kind heb ik altijd aangegeven dat ik schilder wilde worden. In de voetsporen van 
mijn vader en mijn opa die met ons schildersbedrijf begin vorige eeuw (in 1911) in ’t 
Zand zijn begonnen”, zo begint Gerard Meereboer zijn verhaal. “In 1923 is opa Gerrit 
naar de Buiskoolstraat – in die tijd Landbouwdwarsstraat – in Schagen verhuisd.  
En in dát pand is de familieonderneming nog steeds gevestigd.”


